
Creative Industry Entrepreneur Cluster



„Das Ganze ist mehr als die Summe der Teile.“

Das Cluster Projekt Initial Factor in wenigen Worten
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betreute Startups (Auszug)

=

+ ~300 Jobs in Österreich geschaffen

+ € 100 Mio. Kapitalfluss generiert

(davon ca. € 3 Mio aus Österreich)

+ € 50 Mio. Steuermehreinnahmen

erwirtschaftet

Track Record (Auszug)

3united, sold to VeriSign for USD 67m

123People, sold to Page Jaunes for USD 15m

Mobilizy, successful VC round in 2010 

SystemOne, merger with other local startup

Tripwolf, two funding rounds by strategic investor



Der Cluster – Leitprojekt durch offene Kooperation, hohe 
Dynamik, regionalem Ausbau und internationale Ausrichtung
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STARTeurope

Roadshows Business Angel Day

Co-Working Space

Politisches Lobbying

Startup Week 2011

Rechts- und Steuerberatung

Metalab / BarCamp

Idee Growth M&A / Exit

begleitende Initiativen

Pre-Seed Seed Early Stage

Höhere Zahl der 

Projekte und Partner

Höhere Qualität 

der Beratung

Verbesserte 

Außenwirkung

Unternehmenswachstumspfad



Speed. Experts. Execution.



Initial Factor Speed Fund
PHILOSOPHIE

– Von Unternehmern für Unternehmer

– Speed durch niedrige Transaktionkosten (Standard-Termsheets, etc.)

– US Erfolgsrezept „SuperAngels“ – Adaptiert für Europa

FOKUS
– Internet/Mobile 

– Alpenraum plusMittel- und Osteuropa

– Frühphase („Early Stage“, erste Markterfolge)

EXECUTION
– InitialFactor liefert Basis für Dealflow und Expertise

– Kapital plus „Hands-On“ Support

– Volumen EUR 10m, qualifizierte Privatinvestoren (Closing März 2011)



Was ist ein Super Angel? 
“The difference between a ‘super angel’ and a VC is like making

love with a lover versus making love with the government.” 

1. Branchen-Insider mit Reputation & Track Record

2. Bündelung von Business Angel Kapital 

3. Seed-Finanzierung plus Support in „Ramp Up“-Phase 

4. Geschäftsmodell: 
 Geringe Investition je Deal und keine Folgefinanzierung –

Dadurch niedrigeres Risikoprofil
 Ziel: Mehrere, schnellere Exits mit niedrigeren Volumina 

statt 1/10 Prinzip

Beispiele:
SV Angel, 500Startups (Dave McLure), Andreesen Horowitz, Reid Hoffman, ISAI (France), TAG (UK), HackFwrd (DE)  



Die Mechanik

Forcierte operative Betreuung

1. Präsenz in Silicon Valley

2. Business Development

3. Technologie-Unterstützung

4. Strategie, Pitch und Auftritt

5. Controlling & VerwaltungBeobachtung,

Evaluierung

(laufend)

1. Dealflow 2. Work for Equity 3. Cash for Equity

+ Investoren

• Roadshows

• Events

• Ecosystem

• Interim management pool

• 5 senior partners plus analysts

• Business development track record

laufend

EUR 200„ bis 400„ 

Kapitalbeteiligung

• Standardisiertes Termsheet

• Minimierter Rechts- und   

Beratungsaufwand

• Extrem schnelle DD/Closing

Exclusives

Co-Investment

(optional)

6 bis 9 Monate unter 4 Wochen

Equity-Aufbau 

(je Phase) Fond: bis zu 15% Fond: 15% bis 20% 

exklusive Co-Investition

Int„l VC

Direct Exit

M&A



Vorteile für unsere Unternehmer

1. Signifikante Wertsteigerung durch 
operativen Support 

2. Silicon Valley Präsenz

3. Rascher Kapitalzufluss

4. Glaubhafter Pfad zur Folgefinanzierung

5. Speed, niedrige Transaktionskosten

Vorteile für unsere Investoren

1. InitialFactor Dealflow

2. InitialFactor Expertise 

3. Equity Kicker durch operatives 
Engagement

4. Exklusives Co-Investment

5. Speed, Niedrige Transaktionskosten

Initial Factor Speed Fund senkt Transaktionskosten und vereint Kräfte, 

um die „Besten der Besten“ erfolgreich zu machen. 

Warum Initial Factor Speed Fund?



Speed Fund Salon 2.12.2010
Details dazu persönlich 

Qualifizierte Investoren wenden sich an
Oliver Holle (oliver@themerger.com)

Alexander IgelsböckOliver Holle Daniel Keiper-Knorr Markus WagnerMaria Baumgartner Mirko Kinigader

http://www.initialfactor.com/wp-content/uploads/2010/05/igel.png
http://www.initialfactor.com/wp-content/uploads/2010/05/holle.png

